ALEXANDER SCHMIDT

STILVOLLER
ABSCHLUSS

Alexander Schmidt ist Experte fur Baumungs- und
Aktionsverkaufe beim Juwelier. Als ehemaliger Inhaber
eines Einzelhandelsfachgeschaftes kennt er die
\erkaufsmechanismen im stationaren Handel ganz genau.

WIR SCHLIESSEN! 3 TOTAL AUSVERKA. | S

evor Alexander Schmidt vor
mehr als 17 Jahren als
Unternehmensberater tatig
wurde, verdulerte er sein
eigenes Ladengeschéft per
Raumungsverkauf. Er weilt, wie es sich
anfiihlt, wenn man etwas aufgibt, was
man jahrelang mit Herzblut aufgebaut
hat. Dies ist einer der Griinde, warum
von ihm durchgefiihrte Raumungsver-
kdufe nichts mit Rabattschiachten und
Vierramschaktionen zu tun  haben,
sondern stets indmiduell auf das je-
weilige Geschaft abgestimmit sind.

Seit Oktober begleitet Schrmidt den
Totalausverkauf bei Juwelier Schiir-
meier in Oberhausen. .Dass es so gut
|5uft, hatte ich nicht erwartet, und zwar
ohne massiv Rabatte zu geben”, freut
sich Inhaberin Anne Rohde, die thr Ge-
schift aus Altersgriinden aufgibt. Weil
sie auf hochwertigen Schmuck aus der
eigenen Goldschrmiede spezialisiert ist,
ist der Wert ihres Warenlagers relativ
hoch = zu hoch, um problemlos eine
Nachfolge zu finden, die dieses Lager
tibemimmt und entsprechend bezahit.
Das heilkt: Erst kormmit der Ausverkauf,
dann die Machfolgeregelung.

Mit dem Totalausverkauf von
Juwelier Schirmeier ist Inhaberin
Anna Rohde Gheraus zufnieden

Mir war es wichtig, dass der Ausver-
kauf unserer Kostbarkeiten geordnet
und wiirdevoll ablauft, nicht reiRensch
und nur auf den Preis reduzert”, sagt
Anne Rohde. Die stilvolle Prasentation
war fir die Juwelierin ein weiteres An-
liegen. So hat sie an ihrer Dekoration
auch nichts verandert. .Es soll deutlich

werden, dass wir immer noch Juwelier
Schirmeier sind.” Aufmerksamkeits-
stark, aber nicht schnll wie bei so vie-
len Aktionsverkdufen, 1st daher die
Schaufensterbeklebung, mit der auf
die Réumung hingewiesen wird. .\Wer-
bung machen wir auch in verschiede-
nen Tageszeitungen, immer im selben
stilvollen Design.” Toller Nebeneffekt
dieser Werbung ist, dass viele Kundin-
nen auch kommen, um sich noch vor
der Schliefung ein neues Schrmuck-
stiick anfertigen zu lassen - ganz
ohne Rabatt.

PROFESSIONELLE
UNTERSTUTZUNG

Im Alleingang hétte Anne Rohde die-
zen stilvollen und finanziell erfolgrei-
chen Ausverkauf nicht durchfiihren
kinne, da ist sie sich sicher. ,.Uns war
von Anfang an klar, dass wir fiir einen
Raumungsverkauf professionelle Un-
terstiitzung bendtigen. Mit Alexander
Schmidt haben wir eine hervorragende
Wahl getroffen. Mit viel Erfahrung und
Einflhlungsvermdgen ermdglicht er
mir den stivollen Abschluss meines
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