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Aktionsverkauf, Raumungsverkauf oder Geschafts-'Reset'?

,»Wir bieten eine Reihe von Optionen an, wenn bei einem
Juwelier Verdnderungen anstehen“, berichtet uns Alexan-
der Schmidt, Inhaber der Fa. Alexander Schmidt in Au
am Rhein. ,,Unser Schwerpunkt war zundchst die Hilfestel-
lung bei Schliefungen, doch haben wir inzwischen sehr

erfolgreiche Mdglichkeiten entwickelt, einen kompletten Neu-
anfang zu realisieren.“ In Zeiten, in denen nicht wenige sta-
tiondre FEinzelhdndler unserer Branche ums Uberleben
kampfen, klingt das interessant. Schmidt arbeitet seit tiber
drei Jahrzehnten als Selbststdndiger im Einzelhandel. Seit
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17 Jahren hilft er Unternehmen, einen Raumungsverkauf zu
organisieren.

,» Vermarktung ohne Verramschung' lautet unser Motto, unab-
héingig davon, ob wir einen Jubildums-, einen Rdumungs- oder
einen sonstigen Verkauf durchfiihren. Die Kalkulation ist
dabei immer ordentlich, die Preisreduktion nur dezent. Meist
wundern sich die Unternehmer, dass

das wunderbar funktioniert. Aber ?Ee)f(aqueﬁnscdbmlkgt
natiirlich arbeiten wir auf vielen

Ebenen, insbesondere im Bereich Marketing, um das zu
ermoglichen. Zudem schulen wir das Personal, wie es in dieser
besonderen Situation auf die Kunden zugeht. Am Ende sind
unsere Kunden meist sehr tiberrascht und zufrieden.*

Seit letztem Jahr bietet Schmidt das Geschéfts-'Reset' an, um
Unternehmen, die nicht ausreichend Gewinn erzielen, auf
gesunde Fiile zu stellen. ,,Es gibt
immer wieder Hdndler, die aus
bestimmten Schwierigkeiten nicht
mehr aus eigener Kraft herauskom-
men, aber noch zu jung sind, um ihr
Geschdift zu schlieSen“, erklart der
Berater zum Hintergrund. In die-
sen Fallen wird eine Art Geschafts-
aufgabe und danach ein Neustart
organisiert. Dabei wird nicht nur
der Laden neu gestaltet, sondern
auch neue Ware angeboten, damit
das Einzelhandelsgeschédft wieder ordentliche schwarze
Zahlen schreiben kann.
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,Viele Unternehmer haben trotz Krise noch die Chance zur
Kehrtwende“, meint Schmidt. ,,Gerade haben wir bei einer
Goldschmiede in Nordrhein-Westfalen ein komplettes Reset
durchgefiihrt. Die Umsdtze gingen vorher zuriick, manche
Ware lag wie Blei im Fenster und auf dem Lager und die dltere
Generation wollte sich zur Ruhe setzen. Der Nachwuchs wollte
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es zundchst gar nicht weiterfiihren. Und nun wurde ein optisch
ganz neues Ladenlokal kreiert mit Sitzecke und neuen Service-
leistungen. AuBerdem wurde ein neuer, viel passenderer Name
fiir das Geschdft gewdhlt. Ein Sonderverkauf hat das Lager
bereinigt und nach dem Tabula rasa lduft jetzt alles prima und
die jungen Leute sind sehr zufrieden. Die Senioren hdtten das
vorher nie fiir méglich gehalten.“ In manchen Fallen ist auch
ein neuer Firmenstandort notwendig oder es kommt zur
Geschéftsiibergabe, aber auch dabei erhalten Handler Unter-
stiitzung.

Als Worst Case bleibt nur die Aufgabe des Ladens, insbeson-
dere wenn sich kein Nachfolger finden ldsst. Durch einen gut
geplanten Ausverkauf konnen dann immerhin noch nennens-
werte Einnahmen generiert werden, betont Schmidt. Er stellt
fiir Sonderverkaufe eigenes, besonders geschultes Personal
zur Verfligung. Was die Werbung fiir die Aktion angeht,
seien mehrfach wochentlich Aktivitdaten notwendig, denn
Marketing sei neben der verniinftigen Kalkulation das A und
O bei der Sache. Nach Schmidts Angaben, hat der Sonderver-
kauf zu 99 % Erfolg. Bei dem einen Prozent liege der Misser-
folg daran, dass der Handler nicht mit den Vorschldgen ein-
verstanden war.

Wir meinen: ® Gerade in schwierigen Zeiten kann professio-
nelle Hilfe sinnvoll sein, um das Uhren & Schmuck-Geschift
wieder in Schwung zu bringen = Bedroht eine Abwiértsspirale
von niedrigen Umsétzen, vollem Lager und damit verbunde-
ner hoher Kapitalbindung die Zukunft IThres Unternehmens,
kann ein gut organisierter Sonderverkauf das Business wie-
derbeleben ® Auch ein kompletter Reset kann frischen Wind
in die Segel bringen ® Ist die Geschéaftsaufgabe unabwendbar,
lasst sich diese mit einem Rdumungsverkauf mit einer ver-
niinftigen Marge wenigstens ein wenig 'versiifen' = Welche
Erfahrungen haben Sie mit Sonderverkdufen gemacht? Sen-
den Sie uns bitte Thre Berichte! = Infos zu Alexander Schmidt
finden Sie auf www.schmidt-aktionsverkauf.de, per Tel.

07245 109455 oder tiber info@schmidt-aktionsverkauf.de.





