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BUSINESS

Profis in Sachen Verkaufsaktionen

Pro Concept bietet Konzepte fiir den Fachhandel

Preiskampf, Kaufzuriickhaltung, es
gibt viele Ursachen, die es dem Handel
heutzutage immer schwerer machen.
Am Markt kann langfristig nur beste-
hen, wer rechtzeitig die Weichen stellt,
sich konsequent von der Masse abzu-
heben. Fachliche Kompetenz ist nicht
ausreichend, die Kundenfrequenz und
damit den Umsatz zu erhéhen. In vie-
len Branchen sind Verkaufsaktionen
bereits der Erfolgsgarant, Kunden neu
zu mobilisieren und enorme Umsatz-
steigerungen zu erreichen.

ie Firma Pro Concept, Konzepte + Aktionen

fiir den Handel aus Au am Rhein setzt pro-
fessionelle Konzepte ein, um mit Verkaufsak-
tionen ungewohnte und dariiber hinaus anhal-
tende Frequenz zu schaffen. Die vielfiltigen Ur-
sachen fiir die Probleme, mit denen der Handel
zu kiampfen hat liegen auf der Hand. Mangelnde
Kundenfrequenz, Kaufmiidigkeit, geringe Kauf-
kraft, ein nie da gewesener Preiskampf, Lager-
druck, hohe Althestiinde, es gibt viele Griinde,
welche in der Summe die Luft fiir einen kleinen
und mittelstdndischen Hindler schnell diinn
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werden lassen kénnen.

Seit dem Fall des alten UWG hat sich einiges
getan. Es gibt durchaus Moglichkeiten, dem Tief-
gang entgegenzuwirken und selbst in Zeiten, in
denen das Geschiift saisonbedingt von alleine zu
laufen scheint, macht es Sinn, sich ein solides
Polster zu schaffen. Die Firma Pro Concept bietet
professionelle Verkaufsforderung mit
Sonderverkadufen, wie sie in vielen anderen
Branchen bereits Alltag sind. Der individuelle
Charakter jedes Unternehmens wird unterstri-
chen, somit ist dem bekannten Erscheinungsbild
nach auflen hin Rechnung getragen.

Grolen Wert legt Geschiftsfiihrer Alexander
Schmidt zu aller erst auf die gewissenhafte und
genaue Analyse der Hindlersituation. Be-
riicksichtigt werden hierbei sowohl die aktuellen
Gegebenheiten als auch die oftmals unter-
schiitzten Umfeldbedingungen. Intensive Vorbe-
reitung in Zusammenarbeit mit dem Hindler sei
beste Grundlage fiir die problembezogene Kon-
zeption. Griindliche Vorarbeit, ein perfekter Zeit-
plan, dessen zuverlissige Umsetzung und die
Fihigkeit, situationsgerecht zu reagieren zeich-
neten Pro Concept aus, so Schmidt.

Eroffnungen oder Jubilden, themenbezogene Ver-
kaufsaktionen, Sonder- und Saisonverkiufe,
Riumungs- und Teilriumungsverkdufe werden
genutzt, um sich die erste Aufmerksambkeit der
Kunden zu sichern. Durch einen genau abge-
stimmten Medienplan und anspruchsvolle Ge-
staltung der Werbemittel gelingt es, den Kunden
in der Fiille sonstiger Werbung zu erreichen. Zu-
sitzlich geht Pro Concept jedoch neue Wege. Der
Einsatz von Highlights stellt einen innova-
tiven und kreativen Umgang mit der Thematik
dar und dadurch eine Aktion, die den Kaufreiz
des Kunden auch aufSerhalb der Schonwetterzeit
nochmals steigert.

Die Leistungen von Pro Concept umfassen jedoch
wesentlich mehr als die professionelle Planung
einer Verkaufsaktion. Es besteht die Moglichkeit,
einen kompetenten Themenleiter abzustellen,
der den Hindler vom ersten bis zum letz-
ten Tag der Aktion begleitet und ihn un-
terstiitzt, den gesamten Ablauf im Geschift zu
organisieren. Dariiber hinaus hilft er dem haus-
eigenen Personal bei der Vorbereitung der Ver-
kaufsrdume. Somit leistet Pro Concept professio-

Geschéfisfiibrer Alexander Schmidt weifS: Gerade in

Branchen, in denen individuelle Verkaufsaktionen
noch nicht tiblich sind, brichten die professionellen
Konzepte von Pro Concept tiberdurchschnittliche Kun-

denfrequenz und damit mehr Umsatz.

nelle Unterstiitzung vom ersten unverbindlichen
Gespriich, tiber die Planung bis zum Ende einer
Verkaufsaktion.

Erforderlich sei es jedoch, rechtzeitig auf die
schwierigen Umsténde, die der Markt heutzutage
mit sich bringt, zu reagieren. , Einige Unterneh-
mer trauen sich leider nicht, in professionelle
Hilfe zu investieren, sparen jedoch an genau dem
falschen Ende und schieflen sich selbst damit ins
Aus™, weif3 Alexander Schmidt aus langjahriger
Erfahrung. Oftmals sind die finanziellen
Maglichkeiten bereits ausgeschopft,
selbst ein kurzfristiger Schub ist nicht mehr aus-
reichend, das Unternehmen zu retten.

Zum Portfolio von Pro Concept gehoren somit
nicht nur jede Form von themenbezogenen Ver-
kaufsaktionen, sondern auch Rdumungsver-
kiufe wegen Geschiftsaufgabe, Insol-
venzverkdufe und Versteigerungen.
Rechtzeitig genutzt gebe es Mittel und Wege, ein
Unternehmen vor diesem finalen Schritt zu be-
wahren. Neue Wege zu gehen sei oftmals der ent-
scheidende Schritt in Richtung Erfolg. Schmidt
ist aus seiner Erfahrung heraus iiberzeugt:
,Sogar zwei- bis dreifache Monatsumsitze und
mehr sind wihrend einer solchen Aktion mog-
lich! Ein Anruf auf der pro concept Hotline
0800/5502055 ist kostenlos, kann aber die Zu-
kunft eines Unternehmens entscheidend veréin-
dern.”



